
MANTENERE il PROPRIO BUSINESS 

Inc. riporta l’opinione di Arnold Schwarzenegger circa la decisione di iniziare un nuovo 
business. Nonostante l’a;uale diffusa tendenza a suggerire il passaggio a nuovi 
business e nuovi prodo=, risulta spesso più u@le mantenere il business esistente, se 
esso procura soldi, facendo tu;o quello che necessita. Il pensiero di Schwarzenegger 
è il seguente:  

“Io non ho un Piano B, e sarei contento di avere altri business, Sto facendo soldi con 
l’urbanis@ca, e ciò mi perme;erebbe di affrontare altri ruoli. Ma alla fine sono 
contento di rifiutare queste proposte, in quanto sto facendo soldi e con@nuo ad 
averne bisogno. Se abbandonassi il mio business a;uale, sarei costre;o a prendere 
altre decisioni per con@nuare a farne. Pertanto, mi tengo il mio business. Ho il diri;o 
di rifiutare il cambiamento”. 

Commen@ 

Se un business è profi;evole, l’azienda quasi sempre occupa un livello elevato di 
compe@@vità sul mercato, che una start up non potrà certamente fornire all’inizio. 
Data la con@nua necessità di produzione di liquidità, il mantenimento del business 
esistente occupa un livello costante di priorità, che non potrebbe essere mantenuto 
nel rela@vamente lungo periodo di sviluppo di una start up.        

    


